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Anexa 17
Structura prezentarii Planului de afaceri
Prezentarea planului de afaceri se va face urmarind urmatoarea structura:
Nr.crt Continut/titlu Durata Indicatii Comentarii
aprox (sec)
1 Introducere 15 Prezentarea ideii de afacere, ce
face speciala ideea ta de afacere
2. Sumar 30 Cuprinsul prezentarii Cuprinsul include cel putin elementele
recomandate si solicitate
3. Problema/nevoia 30 Care este problema/nevoia | Este identificata o problema, o nevoie acuta,
identificata identificata si cum ai identificat | testata cu potentiali clienti
problema
4. Solutia propusa / 30 Cum se va rezolva | Prezintati beneficiile clare ale solutiei
descrierea investitiei problema/nevoia identificata si | Propuse si evidentiaza in mod clar modul in
realizate prin planul de care sunt beneficiile solutiei | Care rezolva sau satisface problemele/nevoile
afaceri propus propuse |den'F|f|c_atAe < . A pas
Precizati In ce consta proiectul (infiintarea
unei capacitati de productie/servicii/lucrari,
principalele  activitati necesare  pentru
realizarea acestuia
5 Strategia de 30 Locatie, activitati, rezultate Precizati locatia implementarii planului de
implementare a planului afaceri, enumerati principalele activitati si
de afaceri rezultate
6. Riscuri 30 Care sunt principalele riscuri cu | Identifica si mentioneaza riscurile majore si

care te vei confrunta (riscuri de
piata, legislative, etc.)

atenuare a
acestor

masurile de prevenire sau
efectelor in cazul materializarii
riscuri?




7. Echipa 30 Experiente,expertize, Prezentati succint structura organizatorica a
Capacitatea de a transpune ideea firmei, facand referire la: posturile ce
in practica urmeaza a fi create, sarcini principale,

relatiile organizatorice dintre posturi: de
subordonare, functionale, etc.;

- alte informatii relevante din perspectiva
organizarii fortei de munca

8. Produsul/serviciul 30 Produsul/serviciul propus  si | Prezintati un produs sau serviciu
modul in care functioneaza Estimati data de lansare

Mentionati cele mai importante etape de
realizare

9. Piata de desfacere 30 Care este piata dvs? Descrieti segmentul de piata/ grupul tinta
Dimensiunea si localizarea pietei | caruia se adreseaza serviciul/ produsul
dumneavoastra rezultat in urma investitiei
Care sunt clientii dvs? Se va preciza amplasarea pietei - locala,

regionala, nationalda, internationala etc. - cu
detalii, daca sunteti in posesia lor) si marimea
acesteia

Mentionati cativa competitori importanti,
neajunsurile solutiilor propuse de acestia si
modul in care le va exploata afacerea propusa
de dvs

10. Strategia de dezvoltare 30 Cum veti obtine si creste baza de | Se vor mentiona principalele segmente de
clienti? piata, se vor cuantifica, se va defini un profil

clar al clientului ideal,
Se va mentiona strategia de atragere,
mentinere si crestere a bazei de clienti

11. Competitia 30 Care sunt concurentii si de ce esti | Mentioneaza cativa competitori importanti,
tu mai bun ca ei? neajunsurile solutiilor propuse de acestia si

modul in care le va exploata afacerea propusa
de dvs

12. Locuri de munca create 30 Mentinerea locurilor de munca | Se descriu masurile luate pentru mentinerea

create

locurilor de munca nou create pentru o




perioada de minim 18 luni de la infiintarea
intreprinderii

13. Viziunea privind 30 Viziunea privind potentialul de | Mentionati Strategia de marketing viitoare,
dezvoltarea afacerii crestere al afacerii modalitati de extindere a pietei din punct de
vedere al clientilor, din punct de vedere
geografic, modalitati de dezvoltare a
produsului
14. Finaciar 30 Estimarea evolutiei vanzarilor, | Descrieti evolutia vanzarilor, cheltuielilor si
cheltuielilor si altor aspecte | altor aspecte financiare
financiare Descrieti cum veti sustine financiar afacerea
Capacitatea de sustinere | pe urmatorii 3 ani
financiara a afacerii
15. Incheiere 15 Ideea principala cu care vrei sa

ramana audienta




